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GROUPAMA STADIUM, LE POUVOIR DE NOUS 
RASSEMBLER 
"Le Groupama Stadium rayonne bien au-delà du foot. 
C’est un lieu d’événements qui a une force incroyable. Il 
rassemble des milliers de personnes, toutes générations 
confondues, pour vivre des émotions fortes. Notre 
signature prend alors tout son sens : Groupama, toujours 
là pour moi. Parce qu’être là dans les grands moments, 
c’est aussi ça, notre engagement", se réjouit Francis 
Thomine, Directeur général de Groupama Rhône-Alpes 
Auvergne.
Pour Groupama Rhône-Alpes Auvergne, ce 
renouvellement est un acte de conviction et de solidarité. 
"On ne laisse pas tomber le club, même quand le 
contexte est incertain. C’est justement dans ces moments-
là qu’il est important d’être présent, de réaffirmer notre 
engagement."
En renouvelant ce partenariat, Groupama Rhône-Alpes 
Auvergne confirme sa volonté d’être "là où tout se joue" : 
au cœur de ses territoires, au service du collectif. Plus 
que jamais, le Groupama Stadium porte en lui le pouvoir 
de nous rassembler ! 

Groupama Rhône-Alpes Auvergne est fier de recon-
duire le naming du Groupama Stadium avec l’OL pour 
une durée de 5 ans, jusqu’en 2030. 

En renouvelant le contrat de naming du Groupama 
Stadium pour cinq années supplémentaires, Groupama 
Rhône-Alpes Auvergne et l’Olympique Lyonnais 
témoignent de la relation de confiance mutuelle qui les 
unis. Une relation qui repose sur des valeurs solides et 
qui s’inscrit sur le long terme, puisque Groupama Rhône-
Alpes Auvergne est un partenaire emblématique du club, 
qu’il accompagne depuis la saison 2015-2016. 

GROUPAMA AU CŒUR DE SES TERRITOIRES 
Depuis lors, ce partenariat symbolise bien plus qu’un 
nom associé à un stade : il incarne aussi de manière 
forte l’ancrage de Groupama au cœur de ses territoires. 
Assureur incontournable de la région, Groupama 
Rhône-Alpes Auvergne réaffirme ainsi sa fidélité et son 
engagement durable envers le club lyonnais et ce stade 
devenu emblématique.  
Celui-ci est le lieu des plus grands événements sportifs, 
comme le match de ce soir entre l’OL et l’OM, un de 
ses rivaux historiques, mais aussi la Coupe du monde 
féminine de la FIFA 2019, les finales européennes de 
rugby et de football, la Coupe du Monde de rugby 2023 
et les demi-finales de Top 14 en 2025. Sans oublier les 
concerts mémorables d’artistes internationaux : Céline 
Dion, Indochine, Coldplay, Ed Sheeran, Rihanna, Taylor 
Swift…  Durant la crise sanitaire, il s’est même transformé 
en vaccinodrome géant, démontrant sa capacité à servir 
l’intérêt général.

GROUPAMA RHÔNE-ALPES AUVERGNE :  
"TOUJOURS LÀ POUR LE GROUPAMA STADIUM"

GROUPAMA RHÔNE-ALPES-AUVERGNE
SIÈGE : LYON

DIRECTEUR GÉNÉRAL : FRANCIS THOMINE

EFFECTIFS : 2 319 COLLABORATEURS

VOLUME D’AFFAIRES : 1,4MD€

PROCHAINES  
RENCONTRES  
À DOMICILE

CHAMPIONNAT  
DE FRANCE LIGUE 1 
MCDONALD’S
5E JOURNÉE
Dimanche 21 septembre
17h00
OL - Angers
Groupama Stadium
Ligue 1 +
(Date, heure et diffuseur  
à confirmer)

7E JOURNÉE
Dimanche 5 octobre
17h00
OL - Toulouse
Groupama Stadium
Ligue 1 +
(Date, heure et diffuseur  
à confirmer)

ARKEMA PREMIÈRE 
LIGUE
1RE JOURNÉE
Dimanche 7 septembre
17h30
OL Lyonnes - Marseille
GOLTC
Canal +

3E JOURNÉE
Samedi 27 septembre
21h00
OL Lyonnes – Paris SG
Groupama Stadium
Canal +



"VOTRE SÉMINAIRE DANS UN CADRE UNIQUE !"

Véritable lieu d’exception, nous vous proposons également des formules exclusives de 
Stadium Tour, faisant du Groupama Stadium non seulement une adresse incontournable 
du tourisme d’affaires à Lyon, mais aussi une expérience originale et inoubliable pour vos 
collaborateurs.

En choisissant le Groupama Stadium, vous optez pour :
- un lieu emblématique et facilement accessible,
- des prestations haut de gamme et personnalisées,
- une expérience exceptionnelle qui transforme vos événements en souvenirs mémorables.

Contactez-nous dès maintenant pour imaginer votre futur événement à nos côtés :  
event@ol.fr | 04 81 07 46 61.
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O
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E Avec plus de 8 000 m² d’espaces réceptifs modulables, les différents espaces du Groupama 
Stadium s’adaptent à volonté pour donner vie à tous vos projets : réunions, conventions, 
séminaires, cocktails, dîners de gala…

 

ZOOMLE GROUPE JEAN LAIN AU SERVICE  
DE LA MOBILITÉ DES ENTREPRISES
C’est à travers son entité Jean 
Lain Business que le distributeur 
automobile savoyard propose aux 
professionnels des solutions de 
mobilité adaptées à leurs besoins 
et renforce sa notoriété grâce à son 
engagement au sein du club des 
partenaires de l’OL.

Parti d’un petit garage NSU fondé à 
Aix-les-Bains en 1966, la famille Lain a 
bâti, en un peu moins de soixante ans, 
un groupe en pleine expansion dont la 
notoriété s’étend aujourd’hui sur tout 
le quart sud-est de la France. Reposant 
désormais sur plus de 110 concessions 
et assurant la commercialisant de 
18 marques, Jean Lain Mobilités em-
ploie aujourd’hui plus de 2 200 colla-
borateurs et décline une palette d’ac-
tivités qui va de la vente de véhicules 
neufs et d’occasion à leur entretien, 
leur financement et leur assurance. 
Le groupe s’est également attaché à 
développer des activités complémen-
taires à travers une offre de mobilités 
urbaines décarbonées, l’installation et 
la gestion de bornes de recharge pour 
les véhicules électriques ou encore la 
location de voitures via CarGo, racheté 
il y a un an.
Dirigé par Sigourney et Alistair Lain, 
qui ont rejoint leur père Jean-Michel 
à la direction générale du groupe en 
2024 et incarnent la troisième généra-
tion à la tête de cette entreprise fami-
liale, Jean Lain Mobilités a ouvert son 
premier site à Lyon en 2021. Une aven-
ture initiée avec l’implantation de MG 
Motor à Vénissieux, poursuivie depuis 
par l’arrivée de deux nouveaux sites 
dédiés aux marques chinoises Maxus 
et XPENG
Avec ces marques, Jean Lain Mobilités 
complète son offre lyonnaise et place 
deux atouts supplémentaires dans 
le jeu de Jean Lain Business, notam-
ment au travers de Maxus, spécialiste 

JEAN LAIN MOBILITÉS
SIÈGE : CHAMBÉRY

PRÉSIDENT : SIGOURNEY  

ET ALISTAIR LAIN

EFFECTIFS : 2 200 PERSONNES
WWW.MOBILITE.JEANLAIN.COM

des véhicules utilitaires électriques et 
thermiques. Charles Dubant, précé-
demment responsable commercial MG 
Motor à Vénissieux et aujourd’hui en 
charge de la clientèle entreprises du 
groupe dans la région lyonnaise, ne li-
mite cependant pas sa démarche com-
merciale à MG, Maxus et XPENG. "Je 
propose l’ensemble des marques du 
groupe, confirme-t-il, car je m’efforce 
de monter des solutions sur mesure 
pour chaque entreprise."
L’ambition de Jean Lain Business est de 
s’inscrire dans la durée comme parte-
naire de mobilité pour les entreprises 
en quête de solutions innovantes, avec 

une offre de services complète. "Nous 
accompagnons nos clients en allant à 
leur rencontre, en étudiant leur parc, 
afin de leur proposer les solutions 
les plus adaptées à leurs besoins. Car 
aujourd’hui la voiture est un sujet 
excessivement compliqué pour les 
entreprises, qui doivent s’adapter à 
des réglementations de plus en plus 
contraignantes, par exemple en ma-
tière de rejet de CO2. Il est préférable 
pour certaines entreprises que les vé-
hicules soient "éco-score" pour donner 
droit à des abattements fiscaux spéci-
fiques…", détaille Charles Dubant.
Jean Lain Business se positionne comme 

le partenaire de toutes les entreprises, 
de la TPE aux grands groupes, quel 
que soit leur secteur d’activité, en les 
accompagnant dès leur création et tout 
au long de leur développement. Avec 
une seule ambition : bâtir une relation 
durable avec les entreprises, fondée 
sur la proximité, la confiance et le 
respect de ses engagements. Dans un 
contexte où le marché automobile est 
particulièrement difficile, ces valeurs 
portent leurs fruits, puisque Jean Lain 
Mobilités a augmenté ses volumes de 
vente depuis deux ans.
Afin de soutenir cette dynamique, le 
groupe a rejoint le club des partenaires 
de l’OL à l’été 2021. "Ce partenariat 
avec l’OL nous a permis de développer 
la visibilité de la marque MG, qui ar-
rivait à Lyon cette année-là, explique 
Charles Dubant. Nous devons en effet 
réaliser un gros travail de notoriété, 
car une entreprise ne vient pas natu-
rellement chez MG Motor. Il y a donc 
un gros travail de conquête et de mise 
en confiance à réaliser." 
Une démarche que le groupe assure en 
invitant ses plus gros clients dans les 
salons du Groupama Stadium, pour des 
moments de convivialité qui confortent 
cette relation commerciale. "Pour ma 
part je m’implique beaucoup dans l’OL 
Business Team, ajoute Charles Dubant. 
Et bien que je ne sois pas un passionné 
de football, je commence vraiment à 
apprécier ces soirées. Je me suis pris au 
jeu et je suis devenu un véritable sup-
porter l’équipe."



PROXIMA IT
SPÉCIALISTE LYONNAIS AMBITIEUX DE LA DATA ET DE L’IA 

Partenaire de l’OL depuis septembre 
2024, pour soutenir le club mais aussi 
pour conforter et développer son 
réseau, voire trouver des opportunités 
d’affaires, la jeune société lyonnaise 
se déploiera à l’international avant la 
fin de l’année. 

Fondée par trois experts techniques is-
sus du monde de la data, à l’automne 
2023, Proxima IT n’a pas tardé à se 
faire un nom sur son marché. En un an, 
cette entreprise de conseil, spécialisée 
en data et en intelligence artificielle, a 
en effet séduit des entreprises de toute 
taille. Pour cela, Proxima IT s’est ados-
sé sur des valeurs fortes : la proximité 
alliée à l’excellence technologique. 
"Tout en restant fidèle à la région 
lyonnaise, où nous avons de nombreux 
clients et où sont basées nos équipes 
ainsi que notre centre d’expertise, nous 
avons l’ambition de servir nos clients 
partout dans le monde", affirme Valen-
tin Rose, le président de l’entreprise. 
Cette démarche repose sur l’accompa-

PROXIMA IT 
SIÈGE : LYON 

PRÉSIDENT : VALENTIN ROSE 

EFFECTIFS : 20 PERSONNES 

CHIFFRE D’AFFAIRES : 2 M€ 

gnement des clients sur toute la chaine 
de service, afin de transformer leurs 
données en leviers de performance. 
Un travail qui va de la récupération 
des données, de leur traitement dans 
le centre d’excellence de l’entreprise, 
jusqu’au développement des outils et 
la mise en production de la solution, 
en passant par des prestations d’audit, 
de conseil et de support. 
"Nous proposons à nos clients des so-
lutions sur mesure, quel que soit leur 
secteur d’activité. Nous travaillons 
aussi bien avec des entreprises indus-
trielles qu’avec d’autres qui évoluent 
dans le luxe, la santé, les médias… 
Nous adorons découvrir de nouveaux 
secteurs et nous plonger au cœur des 
métiers", poursuit-il. Car le jeune diri-
geant lyonnais part du principe qu’il 
est indispensable de s’imprégner du 
métier et de l’univers du client pour 
comprendre son besoin. "Il faut se 
mettre à sa place et élaborer une solu-
tion réellement adaptée à son besoin", 
insiste Valentin Rose. 

D’ores et déjà bien identifiés dans 
l’Hexagone, Proxima IT n’entend pas 
limiter son champ d’action et ses diri-
geants ont engagé une démarche ac-
tive pour se déployer à l’international. 
"C’est le prochain défi que nous vou-
lons relever", confirme Valentin Rose, 
qui travaille à l’ouverture de deux an-
tennes au Moyen-Orient. Avant la fin 
de l’année, l’entreprise lyonnaise de-
vrait prendre pied aux Émirats Arabes 
Unis et en Arabie Saoudite. "Nous vou-

lons absolument nous implanter dans 
le royaume saoudien, pour participer à 
leur énorme projet Vison2030, qui in-
vestit énormément dans l’intelligence 
artificielle et la data", explique-t-il. 
Fort aujourd’hui d’une vingtaine de col-
laborateurs en interne, Proxima IT mo-
bilise également des consultants exté-
rieurs et c’est en réalité une trentaine 
de personnes qui participe déjà à sa 
montée en puissance. "Nous prévoyons 
de recruter une vingtaine de collabo-
rateurs supplémentaires en 2026 et 
nous visons un doublement de notre 
chiffre d’affaires", ajoute Valentin 
Rose. Avant de conclure : "Notre objec-
tif s’apparente à celui d’une équipe sur 
le terrain : aller vers la performance et 
obtenir des résultats mesurables." 

 

C’est bientôt la rentrée.
La saison 2024-2025 a été rythmée par des événements exclusifs, des rencontres et beaucoup de passion.
OL Business Team, premier réseau d’entreprises de la région, a réuni près de 1 600 participants à travers les 18 événements 
organisés tout au long de la saison.
Vos échanges, votre engagement et votre énergie font vivre notre réseau.
Rendez-vous dès septembre pour les premiers événements de la saison 2025-2026 !
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S ? Le premier choc entre l’OL et l’OM s’est disputé le dimanche 
11 novembre 1951 au stade de Gerland. Devant 14 500 
spectateurs les deux olympiques n’avaient pas pu se 
départager, terminant la rencontre sur un score nul de 2 buts 
partout. Menant 2-0 à la mi-temps, les Lyonnais, entraînés 
par l’ancien international français Oscar Heisswerer, avaient 
laissé revenir les Marseillais en deuxième période. Ce jour-là 
les buteurs de l’OL avaient pour nom Pierre Flamion, ailier 
gauche international qui jouait justement à Marseille la 

saison précédente, et Georges Dupraz qui avait décroché le titre de champion de 
France de D2 avec l’OL quelques mois plus tôt.

Le tirage au sort de la phase de poule de Ligue Europa a eu lieu vendredi 29 août 
et l’OL connaît désormais les 8 clubs 

qui croiseront sa route : FC Salzbourg 
(match à domicile), Bétis Séville (match 

à l’extérieur), PAOK Salonique (match 
à domicile), Maccabi Tel Aviv (match à 

l’extérieur), FC Bale (match à domicile), 
Young Boys de Berne (match à l’extérieur), 

Go Ahead Eagles (match à domicile), 
FC Utrecht (match à l’extérieur).

À la veille de la rencontre de ce week-end, 
l’Olympique Lyonnais et l’Olympique de 

Marseille se sont déjà affrontés à 109 reprises 
en Ligue 1 / Division 1, pour un bilan 

légèrement favorable à l’OL, qui l’a emporté 
37 fois, concédant 32 défaites et 40 matchs 

nuls. Lors de ces rencontres, les Lyonnais ont 
marqué 12 buts et ils en ont encaissés 10. 

Meilleur buteur dans l’histoire de ces rencontres, le regretté Bernard Lacombe, 
auteur de 12 réalisations. À domicile le bilan est encore plus nettement favorable à 
l’OL, qui a remporté 24 des 54 matchs disputés, pour 22 matchs nuls et 8 défaites.

Une quarantaine de joueurs ont porté les 
deux maillots en match officiel, de Amoros 
à Zambelli, en passant par Sonny Anderson, 
Bedimo, Ben Arfa, Bouafia, Bravo, Djorkaeff, 
Fournier, Fugier, Gomis, Luyindula, Marlet, 
Maurice, Olmeta, Tigana, Valbuena, Wiltord 
ou encore Xuereb.


